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Fundraising 1st
 Chefsache

Sponsoring ist mehr als Geldeintreiben.
Hans Georg Ruhe gibt Beispiele und
sagt, worauf es ankommt:

9 Beispiele ‘

Laden Sie zu einem Benefiz-Essen ein. Teure Eintrittskarten
werden fiir ein ‘gutes Mahl mit attraktivem Kulturprogramm
verkauft, um ein bestimmites Projekt finanzieren zu kénnen.

2. Griinden Sie nicht nureinen Férderverein, sondern pflegen Sie
Ihre Forderer. Riumen Sie ihnen 3_<m_mm_o= ein, beteiligen Sie
sie an Thren Planungen.

3. Sammeln Sie fiir Thre niichste Tombola nicht nur die rmam:::-
ter der ansissigen Geschiifte, sondern investieren Sie in attraktive
Preise. Sie kdnnen so die Lospreise erhdhen, den Umsatz steigern
und mehr Gewinn fiir einen guten Zweck erzielen.

4. Merchandising ist nicht nur im Sport und Kulturgeschift
moglich. Vermarkten Sie Thren hoffentlich guten Ruf (vom T-
Shirt tiber dic Baseballkappe bis zum attraktiven Textheft oder
Kuiturfiihrer {iber Thre Kirche).

5. Uberlegen Sie, welche Firma, welche Privatperson in 585
Umfeld mdglicher Spender sein konnte. Legen Sie eine Datei an
und halten Sie regelmiBigen Kontakt. Informieren Sie iiber Ihre
Arbeit-und bitten Sie gezielt um Spenden. Intensivieren Sie den
Kontakt mit den Vielspendern.

6. ‘Bevor der Klingelbeutel —_nEBmo_.n_nrn wird: wmmaz Sie, wo-
fiir kollektiert wird, nennen Sie eine konkrete Summe, die erzielt
werden soll und erwidhnen Sie beildufig die Zahl der Gottes-
dienstbesucher. Sagen Sie am Ende unbedingt, ob das Zielergeb-
nis erreicht wurde.

7. Bitten Sie befreundete Unternchmen anléBlich von Jubilden
um Spenden. Auch private Familienfeiern ﬁOm_uc:mﬁmmm Hoch-
zeiten) bieten Anlisse fiir Spenden, wenn ein angermessenes
Projekt angeboten werden kann.

8. Schicken Sie denjenigen Threr Gemeinde- oder Vereinsmit-
glieder, die eher, Karteileichen* sind, regelmaBig konkrete Infor-
mationen Giber Thie Aktivititen und bitten Sie mmﬁm: uim gine
Spende.

9. Tun Sie sich zusammen: Mit einer an?o::aoﬁ: N:nsnamm-
meinde oder anderen Initiativen, engagieren Sie einen Fundraiser
auf Provisionsbasis. Merke: Wer DM 100,— wﬁnzam_._ haben will,
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m Tips

. Denken Sie unkonventionell. Entwickeln Sie verriickte Ideen:
>nmmo_.:mﬂm= konnen Sie immer noch!
2. ErschlieBen Sie zielgerichtet Ihre Wo_.:m_armﬁn. Menschen
spenden an Menschen, nicht an anonyme Organisationen!
3. Werben Sie immer fiir ein Projekt, nennen Sie immer Zahlen!
4. Bedanken Sie sich innerhalb einer Woche fiir jede noch so
geringe Spende!
5. Reagieren Sie mit symboli-
schen (beim Sponsoring mittat-
séichlichen) Gegenleistungen:
ein Bild, Buch oder #hnliches.
6. Fundraising ist Chefsache!
Stehen Sie mit [hrem guten
Namen ein.

3 Siinden

1. Bluffen. Nurwer glaubwiir-
dig ist und glaubwiirdige Ziele
hat, erhilt Fundraising-Geld.
2. Labern. Wer nicht schnell,
klar und konkret zur Sache
kommt, langweilt noﬁ::a:n
Spender.

3. Jammern. Wer die eigene
Finanzmisere in den Mittel-
punkt der Aktion stellt, hat
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Das Geld wird knapper:
Immer mehr Einrichtungen im sozialen und kulturelien Bereich versuchen, fiir ihre Arbeit Sponsdren zu finden.

Bei der Suche nach Sponsoren
~ hinkt die Kirche hinterher

Goslarer St.-Jakobushaus bietet Seminare an

Oft wird den Geldgebern mit MifStrauen begegnet

(bd) — Jetzt haben die Spenden-
sammler Hochsaison. Gerade in
der Vorweihnachtszeit landet so
manches Biitschreiben im Brief-
kasten. Deuische Kinderdérfer
bitten ebenso um eine milde Gabe
wie internationale Hilfsorgani-
sationen, Umweltschiitzer buh-
len wie Tierheime um Unterstiit-
zung. Doch nur selten sind auch
Briefe von kirchlichen Werken
dabei.,, AuBerkirchliche Einrich-
tungen sind uns da weit voraus®,
" sagt Hans Georg Ruhe. Er ist

Bildungsreferentim St.-Jakobus-

haus in Goslar und beschiftigt

sich seit einiger Zeit mit dem

* Thema ,Fundraising” - dem
Sammeln von Spenden und der
Suche nach Sponsoren. Mehrere
Seminare-hat er dazu bereits an-
geboten, und auch in den kom-
menden Monaten steht das The-
ma wieder auf dem Programm
des Bildungshauses. .

In der Kirche, so Ruhe, herr-
sche vielerorts noch die ,,Klin-
gelbeutel-Mentalitit”. Man er-
warte Spenden und biete dem
Geber Gotteslohn als Dank an.

" 8o knne man heute aber kaum
noch erfolgreich Geld sammeln.
Anderswo hat Ruhe auch eine
allzu groBe Angst vor der Kom-
merzialisierung festgestellt und
ein Mifitraven gegentiber dem
Spender. Ein Sponsor sei einzig

- und allein auf seinen wirtschaft-

lichen Erfolg bedacht, meinten
viele. Dafb er tatséichlich auch ein
gutes Werk tun wolle, trauten sie
thm nicht zu. ,Da brauchen wir
einen Einstellungswandel”, sagt
Ruhe. .

Das Sammeln von Spenden
und die Suche nach Sponsoren
miisse nach einer festgelegten
Strategie erfolgen. ,,.Der Spender

wird zum Kunden, der bereit ist

zu zahlen, aber auch eine Lei-
stung sehen will®, erkliirt Ruhe.
Die Leistung kann so aussehen,

" daB der Name des Spenders auf

dem Pfarrbus einer Gerneinde an-
gebracht oder beim Pfarrfest fiir
cine bestimmle Firma Reklame
gemacht wird. Wer ein Konzert
veranstaltet, kann Sponsoren
schon zu den Proben oder zu
einem Treffen mit den Kiinstlern
cinladen. Der Phantasie sind kei-
ne Grenzen gesetzt. Im Miitel-
punkt miisse aber immer die Fra-
ge stehen, welchen Nutzen der
Geber davon habe. Ruhe: ,,Das
Geld sitzt zwar nicht locker, aber

die Leute spenden, wenn es ein
iberzeugendes Konzept gibt”.
Dazu gehért fiir ihn auch die
»Nachbetreuung™ des Spenders.
Er miisse selbstverstindlich un-
aufgefordert eine Spendenquit-
tung erhalten und diirfe nicht auf
seinen Einzahlungsbeleg als Un-
terlage fiir das Finanzamt ver-

" wiesen werden. Und: Fundrai-

sing ist Chefsache. Das Eintrei-
ben von Geld diirfe nicht an die
Sekretirin abgegeben werden,
Der Spender kénne erwarten,
ernstgenommen zu werden.

Die Chancen ftirein professio-
nelles Spendensammeln im so-
zialen wieim kulturellen Bereich
sind enorm. So treibt beispiels-
weise die Evangelische Stiftung
Alsterdorf jdhrlich 5 Millionen
Mark mit Fundraising ein. Die
Stiftung unterhdlt eine eigene
Fundraising-Abteilung und gibt
fiir die Spendenwerbung erheb-
liche Mittel aus: rund | Miliion
Mark. ,,Wer professionell Spen-
den sammeln will, muB auch be-
reit sein zu investieren®, sagt
Ruhe. Er geht von einem Viertel
an Werbungskosten aus. Sein
Vorschlag fiir das Bistum Hil-
desheim: Auf Dekanatsebene
sollten professionelle Spenden-
sammlerangestelit werden: ,,Die
konnen unter Umstiinden auch
auf Erfolgsbasis arbeiten. Dann
bleibt das Risiko gering.*
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als Dankeschdn

Werben Sie einen neuen _.mum,-.

Losor warben Leser

Es ist leichter, als Sie denken!
Als Dankeschdn fiir die Vermittiung
. erhalten Sie eine wertvoile Primie,

Zeitung.

Bitte senden Sie mirab 1.
fiir 12 Monate die . KirchenZeitung — Die Woche im
Bistum Hildesheim" zum Monatspreis von DM 8,10,
Ich war in den letzten 6 Monaten kein Abonnent der

...1998 zunachst

e

Ich bin der heue Abonnent

Bitte buchen Sie den Belrag {bitte ankrauzen)
I 1/2fahriich

U jahrlich von meinem Konto ab.

Bankleitzahl, Kentonummer

Name, Vorname

Machen Sie mit Strafie

PLZ, Wohnort

Name das Geldinstituts

Guischein

Ich habe den neuen _.mmmﬂ_.wmmio
halte ich sechs Wochen
Bestellung gibt &5 nur eing Pramie.
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W
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